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| No acorde com o ICEP existe uma

| cldusula retaciopada com o centro de
| disteibuicio?

| Existia uma clausula que fala do estudo das
' condigdes para implantar um centro de
distribuicao regenal. Mas ndo depende do
ICER. Muito depenge do proprio Gaverna,

| dos incentives que o certre de distribuicdeo
| poderé ter em Portugal

|0qneéquelmonslla!nstalar

| um centro de distribuigio?

| A procura par produtos brasileifes e os

| inecanismes facilitadaras que as governos

' locais nes dde. O centro de distribuicde nde

apenas um stack de produtes.

ranstormrames essas empresas brasileiras

| em ermpresas locars, portuguesas. Nos EUA,

| par exempia, 0 governo da Florida paga

‘ 50% do aluguer do centro de distribuicio
de Miami. Os governos devem apresentar
um pacote de medidas que incemtivem as

1‘ empresas 3 instaarem-se. Isto do lade

| pertuguss também tem de ser ap tado.
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Centro de distribuicio do Brasil
em Portugal possivel em 2005

APEX e |CEP assinam hoje protocolo de cooperacdo para aprofundar relacoes ecandmicas.

b Silvares
msibares@economicIsgEps, com

A Agéneia de Pramecio de Ex-
portagées e Investimentos do
Brasil (APEX) e o Institutn do
Coméyein Externo de Portugal
(KCEP) vao assinar hoje um
protecole de coeperacio que
visa fi 08 i

cometeiais entre os dois paises.
O aumento da procura de pre-
dutos brasileiros a nivel nacio-
nal sera determinante para lo-
calizacia de um centro de dis-
uinrigao regional em Portugal.

“Existe a pessibilidade de
instalar um cemtro de dismi-
buigde regional em Pertugal”,
admitiy, em entrevista ao Dia-
rie Econtmico, Juan Quirds. O

Nae a APEX, mas as empresas que tém
| interesse em participar agui em Portugal.
Existe a possibiiidade de instalar um centro
| de distritnsicfio regional em Partugal.

| Quande?

Viai depender do dinamisme do nasso
camereio; 55% do que o Brasil exporta para
Portugal é produtos sem valar agregado e

| os outros 45% sao semi-transfarmados. O

| centro de distribuicdo nde é para soja au

‘! rirerto de ferro, mas para produto acabado.
fl © acordo com o Intermarché & um

! dos mais importantes. Isso significa

| que Portugal esta pronts para o
cantro?

| Estamas a criar as condiches. Mas quando

| olho para o que o Brasil exportou para

1 Partugal na lista nde estdo cosméticos, nem
} calcade, nem prodates organicos.

| E esses produtos estdo na lista das
exportagbes para Espanha?
Ndo sei. Mas nae existe um centro de
distribuicae em Espanha, nunca esteve em
analise.

Mas o que determina a localizacio
do centro € a procura dos produtos
brasileiros, Espanha, Franga ou Italia
poderiam ter maior procura do que
Portugal...

Se Franca se interessar par dois ou trés
produtes brasiteiras com grande intensidade
quem vai decidir é o sector privado. O centro
de distribuicdo é o instrumento criade pela
Governo brasiteiro para facilitar a insercaoe de
PME brasileiras no mercado internacionat.
Alem disse, 80% das custes do centra de
distriuicio sdo pagos pelas empresas.

Mas a decisdo da leealizacio esteve
desde o inicie rodeasda de grandes
presses politicas.

Hauve pressao. Mais do que pressde; hauve:
um didtago bastante dimdtaico e praspero.
Pode ser interpretado camo pressdo ou nao.
Mas quaree a grande maiaria discute, nds
agimes. Decidimas realizar um grande
avepto com o Intermarché, que vai
movimentar o meccade de fat forma que os
sectores gue estde a participar, talvez no
final do apo ja temham uma nagdo bem clara
de quais os progutos que poderdo ter
insercdo neste mercade ne curto prazo. Nao
me surpreende que na final do ano, infcio do

presid da APEX cansidera
que as aegdes que estdo a des-
envolver em Pormgal - nomea-
damere o projeeto "O Methar
do Brasil”, que devera atingir
1,6 milhdies de cansumidares
portugneses (ver texto em hai-
xp) - “vio movimerntar 0 mer-
cado de tal forma, que os sec-
tores envolvidos, talvez no fi-

',ﬁ)'iphrtﬁgii?eé .

Aumemto em 2004 do Brasil para Partugel

[

Juan Guirés conmidera Partugal é um mercado estratégico e quer potenciar a dinamica entre 0s dois paises.

Custos do centro
de distribuicio

Supartadar petu sectar privede

mercados estratégicos. E Portu-
gal é um rnercado estrategico’,
garante o responsavel da APEX.

Defendenda o pragmatis-

nal do ane, inicie de préxime,
ja teraes wma nogao bem clara
dos produtos gue poderdo ter

mo, Juan Quiros prefere deixar
as diseussGes para outros e
CONCEREIAr 0s seus estorgos na

insergdo no mercade portu-
gUéS ND €Uurto prazo’.

“Nio me surpreende que no
final de ano, inieio do préximo,
ja tenhamos que acelerar a im-
plantacae de um centro de dis-
(ribmic#e regional agni em Por-
tugat”, concluiu o respensavel.
No entanto, Juan Quirds reite-
rom, Uma vez mais, que serde
“as condicdes da procura” que
determinardo a localizagdo do
referido centro, que tanta ce-
lewma tem gerade, desde que,

O acordo APEX/ICEP visa:

i Mantar um plano de trabalho e insercio de empresas portuguesas no
Brasil e de empresas brasileiras em Partugal.

# Criar uma espécie de unidade de intefigéneia comercial. A APEX dard in-
formagdes sebre o seu mercado e, simultaneamente, o ICEP ajudara a
mapear o mercado portugués para descebrir quais os produtos que tem
maieres pessibilidades de insergao.

# Colaberagde ao nivel da criagdo de um centro de distribuicaa.

intensificagao e diversificacao
das (roeas comerciais entre os
dois paises. Ainda que 35% da
balanc¢a comereial entre Porm-
gal e o Brasil esteja concentra-
da no bacathau, azeire e vinho,
o responsavel considera gue
“existe um dindmica que tem
de ser potencializada’.

Em 2004, as exportacgdes
brasileiras para Pormgal ascen-
deram a 961 milhdes de dola-
res, 0 qUE representou aumen-
to de 53% faee a0 ano anterior.

na imprensa brasileira, foi alvi-

rada a pessibilidade de este vir

a ser implantado em Espanha.
“Queremos trabalhar a Euro-

pa—que ¢ grande e tem diferen-
tes dreas — com centros de dis-
ribuigdo regionas. Mas o Ge-
VeIno nap experta nada, quem

vende 540 05 eImpresarias, o
Governo, perém, tem de criar
os insrumentos que facilitem a
insergao destas empresas nos

As exportacoes de Portugal
para o Brasil lambém aumen-
taram em 2004, em 33%, atin-
gindo os 190 milhoes de euros.

proximo, | tenhamoes gue acelerar a

Intermarché compra 5,8 milhoes a APEX

O grupe Intermarché/Masqueteiros assi-
oy ontem um acardo com a APEX para a
realizagde de 7 a 17 de Ageste de uma ac-
Gido promocional intitula a semana “0 Me-
lhor de Brasil”, um projecto que envolve
um investiento de 1,2 mithoes de euros e
a compra, pelo grupo pormugues, de 5,8
imilhées de euros em produtos brasileiros.

A acgao sera desenvalvida em 179 lajas
do grapao e, segundae os calenlos da prdpria
rede, deverd atingir 1,6 milhdes de consu-
midoeres portagueses. A campanha, que
em termos promacionais implicara amin-
cins de televisao e de radie, prevé a degus-
tagie de produtes, mas também espeeti-
culas de nmisica.

“0 valor deste prajecto sao 1,2 milhbes
de euros. Um milhéo esta a ser investide

Acgbes directas da APEX

it Casino - 47 milhes de euros.
* Carvefour - 38 milhdes de euros.
7 Selfridges - 8 milhGes de euras.
* Intermarché/Mosqueteiros - 5,8
milhoes de euros.
" Galerias Lafayette - trés milhdes
de euros.

dondos”, explicou ae DE, Juan Quirds. O
presidente da APEX sublinha que o Inter-
marehé comprou 5,8 milhaes de euros em
produtos, mas o valer de venda a retathe
vai superar 11,42 milhdes de eurps.

mundo e perceben 0 nosso potencial. Au-
xiliamo-les a escother o methor praduto, o
methor pre¢o”, atitmou o responsavel.

Acciles como esta ajudam ‘2 que vinda
para Portugal do centro de dismibuicio re-
gional seja real”, explicon Quiros, acres-
centando que € uma {orma de testar o pro-
duto no mercade nacional.

O presidente da APEX manifestou a in-
tengdo de, com a ajuda do ICEP estabele-
Cer contacto com o grupo Sonae, para pro-
per a realizacae, no praximo ano, no cen-
tro comercial Vasco da Gama e no respec-
livo supermercade Continente, de um
evento nos moldes dagueles que estdo a
ser desenvolvidos em tode o munda.

O presidente da APEX tem ainda, em
estude, a realizacdo de um eventa no El



